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Rozdziat |
POTRZEBA ZMIAN | REEDUKACJI

Kazdy z nas posiada skryte marzenia o finansowej wolno$ci
i niezalezno$ci. Gdy rozpoczynamy dorosto$é, snujemy roz-
norakie plany dotyczace przysztoéci, wyjazdéw, wyobrazamy
sobie gdzie i jak bedziemy mieszkad. Nie jest to tylko domeng
dzieci, ktére chcg mieszkaé¢ w patacach, miec stuzbe i przezy¢
beztrosko cate zycie. Takie pragnienia sq zakorzenione gtebo-
ko w nas. Realizacja tych marzen jest $cisle zwigzana ze sferg
materialng i w zasadzie zalezy tylko od zasobow, ktérymi be-
dziemy dysponowac¢. Marzenia s3 tak samo wazne jak i droga,
ktéra prowadzi do ich urzeczywistnienia. Mimo to jednak tak
niewielu podejmuje o nie walke i z biegiem czasu dochodzi
do przekonania, zZe trzeba zej$¢ na ziemie. Otaczajgca rzeczywi-
sto§¢ i szara proza zycia skutecznie weryfikuja wyznaczone cele
i powodujg, ze schodzimy z oczekiwan odnos$nie zycia. Spora
cze$¢ spoleczenstwa jest w stanie pogodzié sie z takim stanem
rzeczy i pozwala, by ich marzenia obumarty. Wiekszo$¢ ludzi
ponosi porazke nie dlatego, Ze mierzyli zbyt wysoko i im si¢
nie udalo, ale dlatego, Ze mierzyli zbyt nisko i to im si¢ akurat
udalo. Przyczyn takiego stanu rzeczy pewnie jest wiele, ale bez
cienia watpliwo$ci najwazniejszg jest §wiadomos¢, ile nasze ma-
rzenia kosztujg. Kiedy zaczynamy patrzec trzezwo na wysokos¢
naszych dochodéw i wiemy, jaka jest cena za nasze pragnienia,
narasta w nas frustracja. Wiemy, ze przy obecnych dochodach
nie jesteSmy w stanie osiggna¢ poziomu zycia, o ktérym mysle-
lismy. Dochodzimy do wniosku, ze w Zyciu wszystko rozbija sie
o pienigdze. Ale czy tak zawsze to musi sie konczy¢? Skoro na-
sze zycie zalezy od finansow, przyjrzyjmy sie temu doktadnie;.
Dlaczego jest tak, Ze nasze marzenia muszg zosta¢ skorygowane,
okrojone albo w skrajnych przypadkach musimy z nich zrezy-
gnowac w ogoble. Mysle, Ze mozna temu zaradzic przez zajecie



sie sferg, ktéra jest tu najbardziej dokuczliwa i to wlasnie ona
najbardziej daje sie we znaki. Jest to dziedzina finanséw. Jesli
tu nie odniesiesz sukcesu, twoje marzenia nadal pozostang tylko
marzeniami. Obserwujac nasze spoleczenstwo latami, widzac,
jak wiekszos$¢ ledwo wigze koniec z konicem, patrzac na ich
zmagania finansowe, doszedlem do wniosku, ze stan wiedzy
na temat dzialania pienigdza jest zatrwazajacy. Bardzo dobrze
jest to widoczne w momencie, gdy mlodzi zaczynaja dorostos$¢,
czyli stajg sie za siebie odpowiedzialni finansowo. Najczes$ciej
ma to miejsce przy podjeciu pierwszej pracy, uzyskaniu pierw-
szego dochodu, wyprowadzeniu sie od rodzicow. Tutaj cztowiek
musi decydowa¢ o swoich zakupach i zaczyna wydawac zaro-
bione pieniagdze. Z reguly jest to nasze pierwsze do§wiadczenie
w obracaniu gotéwka i dopiero tu zaczyna si¢ prawdziwa na-
uka. Po drodze spotykamy réznych ludzi, uczymy sie od nich,
rozmawiamy, podpatrujemy, jak radzg sobie z finansami. Cze-
sto pod ich wplywem weryfikujemy swoje zwyczaje i przemy-
$lenia, gdyz obserwujac ich, widzimy potrzebe wprowadzenia
korekty. Kolejnym bodZcem wplywajacym na zmiany w finan-
sach jest zawarcie zwigzku matzenskiego. Nastepnie pojawienie
sie dzieci jest rOwniez okazja do zmiany postrzegania. To mo-
ment krytyczny, w ktérym zaczynamy mysle¢ o finansowym
zabezpieczeniu przyszlosci. Ludzie kompletnie nie majg po-
jecia, ze mogg swiadomie ukladaé swoja przyszlos¢ finansowsg
i bezwiednie poddajg sie zyciu. Chodzg do pracy, wracajg zme-
czeni do domu, jedza, $pia i tak w koétko przez kilkadziesigt lat.
Ta monotonia zaczyna funkcjonowac jak kierat, z ktérego nie
mogg sie wyrwac. Gléwna przyczyna takiego stanu jest niewla-
$ciwa edukacja w zakresie finanséw, ktoérag nabywamy podczas
naszego dziecinstwa. Biorac pod uwage fakt, ze kazdy potrafi
tylko to, czego sie nauczyl, nietrudno zrozumie¢, ze rowniez
nasza wiedza dotyczgca pieniedzy nie wziela si¢ znikad. Nikt
nie rodzi si¢ przeciez z umiejetnoscig zarzgdzania finansami
- ona ksztaltuje sie w procesie naszego dorastania, a jej dwa
gtéowne 7Zrodia to dom i szkola. To w gtéwnej mierze wilasnie



tam nabywamy przyzwyczajenia i wzorce, ktérymi kierujemy
sie pozniej w dorostym zyciu. W znakomitej wiekszos$ci przy-
padkéw wiedza pochodzaca z tych Zrédel nie jest whasciwa -
co oczywi$cie wida¢ golym okiem, gdy spojrzymy na zmagania
dorostych Polakéw. Jesli chodzi o bledng edukacje, jej przyczy-
ny, skutki oraz sposoby odwrdcenia tego stanu rzeczy - opisuje
wszystkie dokladniej w pierwszym rozdziale mojej ksigzki pt.
»,Kazdy moze zarobi¢ milion”. Szczegélowo wyjasniam tam
mechanizm dzialania zaadoptowanej w dziecinstwie wiedzy
na temat pieniedzy, proces jego przyswajania, jak i péZniejsze
zastosowanie w dorostym zyciu. W naszym spoleczenstwie wy-
ksztalcil si¢ dziwny poglad, ze zdobyta edukacja ma przetoze-
nie na wysoko$¢ osiagganych dochodéw. Nie ma. Jesli kluczem
do budowania bogactwa bytoby osiaganie jak najlepszych wy-
nikow w szkole, kazdy kto konczy studia z wyrdznieniem, po-
winien by¢ bogaty, a nie jest. Ciekawym natomiast jest fakt,
ze najlepsii najzdolniejsi uczniowie pracujg pézniej dla swoich
przecietnych koleg6w. Statystycznie ,,pigtkowi” uczniowie pra-
cujg dla ,tréjkowych”. Ci, ktérzy osiggneli prawdziwy sukces,
dobrze wiedzg, ze bogactwo w ogoble nie jest zalezne od inteli-
gencji czy wyksztalcenia. Doskonatym przykladem sg tutaj setki
bogaczy, ktérzy zbudowali swoje fortuny, nie majac zadnego
wyksztalcenia. Wiekszo$¢ z nich po prostu nie chciata mar-
nowaé swojego czasu na nieprzydatne teorie... Z najbardziej
znanych os6b znajdziemy w tym gronie takie osobistosci, jak
Mark Zuckerberg (tworca i zalozyciel Facebooka), Thomas
Edison (zalozyciel General Electric), Henry Ford (wtasciciel
Ford Motor Co.), Bill Gates (Microsoft), Ted Turner (zalozyciel
CNN), Michael Dell (zalozyciel Dell Co.), Steve Jobs (Apple),
Richard Branson, Amancio Ortega (Zara). Liste 100 najbogat-
szych Polakéw bez wyzszego wyksztalcenia tworzg min. Zyg-
munt Solorz-Zak, Roman Karkosik, Krzysztof Jedrzejewski,
Dariusz Mitek (wlasciciel CCC), Bogustaw Cupial, Mariusz
Switalski - kazdy z nich prowadzi z powodzeniem po kilka du-
zych biznesow. Przyktadow miliarderé6w bez wyksztalcenia jest



znacznie wiecej. Wszyscy oni uznali, Ze $wiat realnego biznesu
jest o wiele bardziej ekscytujacy w zdobywaniu doswiadczenia,
niz szkolne fawy. Ralph Emerson skwitowat to do$¢ prostym
stwierdzeniem:

Cztowiek nigdy nie osiagnie wielkosci,
postepujac wedtug regut szkolnych.

Owszem, opanowanie wzorow, wyuczenie si¢ na pamiec
regulek, dat, nazwisk, niewgtpliwie jest sztuka. Jednak w zy-
ciu tak naprawde przydaje sie co$ zupelnie innego. Prawdziwe
znaczenie ma tu umiejetno$¢ myslenia, obserwacji i wyciggania
wnioskéw oraz oddanie i gotowos$¢ do zmudnej pracy. Kolej-
nym ciekawym aspektem jest fakt, ze milionerzy ze zdobytym
wyksztalceniem w zasadzie i tak nie skorzystali z nabytej wiedzy
w swojej drodze do sukcesu...

Stuchatem kiedy$ bardzo pouczajacej audycji radiowej na te-
mat wychowywania psa. Jako zZe przymierzaliémy sie do nabycia
owczarka niemieckiego, chcieliémy przed zakupem dowiedzie¢
sie jak najwiecej o jego funkcjonowaniu, by unikna¢ ewentu-
alnych probleméw. Po ogélnej prezentacji cech rasy, oméwie-
niu zachowan, mocnych i stabych stron psychiki nadszedt czas
pytan ze strony stuchaczy (audycja byta prowadzona na zywo).
Jednym z nich okazal sie rozgoryczony wtasciciel, ktéry okre-
§lit swoje zwierze jako tepe, glupie i nieustuchane. Bardzo mnie
to zaciekawilo, poniewaz jego stanowisko zupelnie odbiegato
od opinii innych, jak i faktéw przedstawionych przez pozo-
stalych stuchaczy, ktérzy wychwalajac swoich pupili, zgodnie
twierdzili, iz owczarki nalezg do jednej z najinteligentniejszych
ras. Rozczarowany stuchacz wylal publicznie swojg frustracje
i na koniec wypowiedzi zazadat wladczym tonem konkretnych
wskazoéwek w ulozeniu psa, poniewaz zwierze ma juz ponad rok
i on chcialby zajac sie jego wychowaniem. Po chwili znaczg-
cego milczenia pani kynolog odpowiedziala, ze tak wlasciwie
to on juz wychowat czworonoga. Zniecierpliwiony rozméwca
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unidst sie i odpowiedzial, ze dzwoni po to, by sie czego$ do-
wiedzie¢, prowadzaca w ogoble go nie stucha, a poza tym on
wecale go nie wychowywal. Zazgdal odpowiedzi na postawione
pytanie. Ekspertka nie dala sie zbi¢ z tropu i tagodnym tonem
odpowiedziala, ze w jego przypadku wychowanie psa juz sie
odbylo. Stalo sie to poza jego swiadomoscia, przez zaniedbanie.
Brak wychowania jest tez rodzajem wychowania i ukierunko-
wania, poniewaz kazdy ma zdolno§¢ adaptacyjna do $rodowi-
ska, w ktérym przebywa. Automatycznie uznaje panujgce tam
standardy jako wyznaczone normy. Sytuacja ta miata miejsce
gdy - zgodnie ze sztukg — pies powinien by¢ ukladany, kiedy
przyswaja zachowania i wlasciciel je modeluje, a wiec pomiedzy
3 a 18 miesigcem zycia. Nikt sie zwierzeciem wtedy nie zajmo-
waliw praktyce wychowywalo sie same. Nietrudno oczywiscie
domysli¢ sie efektow takiego postepowania. Ze wszystkich ko-
mend owczarek reagowal tylko na ,siad”. Ciekawe jest, ze gdyby
dokladnie ten sam pies trafit do innego wtasciciela, zachowy-
walby sie jako dojrzaty osobnik zupelnie inaczej, nie przyspa-
rzajac zadnych probleméw swojemu panu, chodzac przy lewe;j
nodze, nie szarpigc smyczy podczas spaceru itd.

Ma to bardzo duze odniesienie do sytuacji finansowej, ktéra
wlasnie omawiamy. Bardzo czesto zdarza si¢ bowiem, ze w okre-
sie, kiedy mamy uczy¢ sie i przyswoié wlasciwe wzorce, jeste-
$my puszczeni samopas i wychowujemy sie sami. Obserwuje-
my decyzje finansowe naszych bliskich, styszymy ich rozmowy
na ten temat, stuchamy rad, ktérych udzielajg innym. Widzimy
latami, jak codziennie spieszg sie do pracy i wracajg zmecze-
ni. Jeste$my silg rzeczy §wiadkami tego wszystkiego i bynaj-
mniej nie dzieje sie¢ to z wlasnego wyboru. Tak wiaénie jeste-
$my ukladani przez naszych ,treneréw”. W ich roli najczesciej
wystepuja nasi najblizsi, ktérzy de facto rowniez nie zostali
wlasciwie wyedukowani i postepujg tak samo instynktownie,
powielajac niepoprawne wzorce, ktore zaadoptowali w swoim
dziecinstwie. Oni réwniez ogladali wiecznie zapracowanych
rodzicow, ktérzy w wolnym czasie dorabiali zamiast poswiecic¢
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go dla rodziny. Zrozumieli, Ze na tym wlasnie polega doroste
zycie i po osiggnieciu pelnoletnio$ci robig dokladnie to samo.
To w nich wrosto. Osoby w ten sposéb prowadzone nie rozu-
mieja ,komend” i zasad, jak dzialajg pienigdze — nie mogli tego
przeciez zobaczy¢ w swoich domach. To nigdy nie konczy sie
dobrze, a skutki takich zaniedban sg optakane. Niejednokrotnie
wlasnie brak wlasciwych wzorcow jest przyczyng pozniejszych
ludzkich dramatow.

Obserwujgc latami nasze spoleczenstwo, ich trudy i zmaga-
nia, nalezy uswiadomic sobie, ze model zarzgdzania pieniedz-
mi zaczerpniety w okresie mtodosci musi zosta¢ diametral-
nie zmieniony. Niekiedy wiaze sie¢ to nawet z tym, Ze bedziesz
musiat wrecz zanegowac rzeczy, ktore przyswoile§ w dziecin-
stwie. Dzieje sie to przez oczyszczenie mysli z wszelkich ztych
zalozen. Zamiast nich nalezy przyja¢ catkowicie inne wzorce,
ktére wyznaja bogaci. Wiekszo§¢ ludzi ma przekonanie na te-
mat zdobywania pieniedzy, ktére ogranicza ich w budowaniu
sukcesu. Jesli reprezentujesz te same poglady i masz te samg
mentalno$¢ co twoi bliscy, ktorych by¢ moze cenisz i kochasz,
ale nie osiagneli oni sukcesu w obszarze finanséw, naiwnoscia
bedzie wierzy¢, ze robigc dokladnie to samo i wyznajgc te same
wartosci, osiggniesz inne rezultaty. Oni mogli da¢ tobie wiele
rzeczy, ktorych potrzebowales do swojego prawidlowego roz-
woju emocjonalnego, duchowego, mogli zbudowac u ciebie sil-
ne poczucie wlasnej wartoéci, przekaza¢ milos§¢, nauczyc¢ odpo-
wiedniego podejscia do drugiego cztowieka, ale niekoniecznie
jest to jednoznaczne z tym, ze przekazano ci rOwniez wlasciwe
wzorce finansowe. Nie bedziemy omawiac tu tak wzniostych
wartosci, jak milo$¢, rodzina, wlasciwe wiezy i relacje - bo cho¢
jest to wazne — zajmiemy sie tutaj tylko sferg finansow.

Z niewiadomych powodow wiekszos¢ ludzi reprezentuje
bardzo dziwne podejécie do tematu pieniedzy, uparcie wierzgc,
ze wiedza w tym zakresie pojawi si¢ naraz w ich glowach sama.
Niestety biorgc pod uwage ich zyciowe osiggniecia, okazuje
sie, ze taka koncepcja jest utopijna i bledna. Szczerze moéwiac,
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nie znam ani jednej osoby, ktéra majgc takie przekonanie, do-
szta w zyciu do czegokolwiek dobrego. Znam natomiast wielu,
ktorzy w pore zorientowali sie, Ze wyznawany wzorzec zycia
jest nieprawidlowy i brzemienny w skutkach, wiec postanowili
sie reedukowac. Zaczeli mysle¢, wyciagac¢ wnioski, zdobywaé
wiedze i zamienia¢ wyznawane warto$ci w dziedzinie finanséw
na lepsze i sprawdzone u bogaczy. Mam nadzieje, zZe rowniez
i Ty, drogi Czytelniku, przebudujesz wlasne zycie i zmienisz
swoje podejscie do tematu pieniedzy.

Najczeéciej spotykany model zycia, z jakim mamy do czynie-
nia w naszej rzeczywistosci, to dorosli, ktorzy cate zycie pracuja
na etacie, odkladajg drobne sumy po to, by raz w roku wyjechaé
na upragniony urlop i tam — w czasie dwoch tygodni - zaszale¢
i wydaé wiekszos§¢ zgromadzonych §rodkéw. W miedzyczasie
kupuja mieszkanie, wyposazajg je, fundujg sobie nowy samo-
chdéd - wszystko to oczywiscie na kredyt. W ten wtasnie sposéb
s3 uwigzani na najblizsze dziesieciolecia i uzaleznieni od ban-
kow czy instytucji pozyczkowych. Taki model Zycia okresla-
my konsumpcyjnym. Polega on na wydawaniu wszystkiego,
co zarobisz, a jesli brakuje - mozesz wzig¢ kolejng pozyczke
lub kupié co$ na raty. Jesli jestes zadluzony i nie radzisz sobie
z terminowg splatg rat, idziesz po nastepny kredyt, ktory bedzie
splacal poprzednie. Uwazasz to rozwigzanie za bardzo sprytne
posuniecie. Dzisiaj edukacja finansowa Polakdw ma jeden z naj-
nizszych wskaznikéw w Europie — najlepiej wypadaja tu kraje
skandynawskie i Niemcy. To wtaénie jest powodem, ze w na-
szym kraju dziala cale mndstwo firm pozyczkowych, bankow
czy parabankow, ktére wykorzystujac reklame, do perfekcji
opanowaly wciskanie ludziom swoich produktéw. Oczywiscie
WSzyscy oni na tym zarabiajg, a tracg naiwni, ktérzy po raz ko-
lejny dali ztapad sie na hasta typu:

e musisz to mieé,

e teraz stac cie na to,

 nie zaluj sobie — my zaplacimy za ciebie,

o jestes tego warta,

13



o twoi sgsiedzi bedg ci zazdroscic,

o zaskocz swoich znajomych.

Co ciekawe w krajach, gdzie wiedza dotyczaca dzialania pie-
nigdza jest rozwinieta, takie dzialania nie majg miejsca niemal
w ogole. Hasla, ktore sg znakomita przynetg dla naszych roda-
kéw, tam nikogo by nie przekonaly. Ludzie prawidtowo wy-
edukowani zdajg sobie sprawe, ze kazde natychmiastowe ,,udo-
godnienie” ma swojg cene — nierzadko bardzo wysoka. Wiedza
réwniez, ze wszystko, co jest kupione na raty, jest w ostatecz-
nym rozrachunku o wiele drozsze, niz pierwotna cena. Przy-
ktadem sg tutaj rzeczy roznorakiej wartosci, zaczynajac od tych
tanszych, jak komputer, sprzet AGD, potem samochdéd, na za-
kupie mieszkania lub domu konczgc. Dzisiaj na spoteczenstwo
sq wywierane ogromne naciski, by kupowa¢ zanim zgromadzi
sie §rodki potrzebne na realizacje przedsiewziecia. To powo-
duje, Ze ci z nas, ktérzy nie majg poukladanej sfery finanséw,
lapig sie na takie ,okazje”. Do niewystarczajgcej na pokrycie
wydatkéw puli dokladajg pozyczone pienigdze i stajg sie dluz-
nikami - jest to forma wspdlczesnego niewolnictwa. Polega
ono miedzy innymi na tym, Ze zaciggajac kredyt, powierzyles
wlasnie swoja przyszlo§¢ w rece instytucji, ktéra w pierwszej
kolejnosci, regularnie, co miesigc, przez kilka lub kilkanascie
lat bedzie pobiera¢ wysokos¢ ustalonej raty. Nie bedzie ich
oczywiscie obchodzi¢ twoja biezgca sytuacja — oni s3 i beda
przed tobg - zawsze. Przy takim podejsciu jeste§ na samym
koncu i tak bedzie przez najblizsze lata. Nie bedzie istotne, czy
stracisz prace, zachorujesz, wypadng ci inne niespodziewane
wydatki - naprawde nikogo to nie bedzie interesowato. W tych
sytuacjach réwniez bedziesz si¢ liczyl na samym kornicu. Twoje
zobowigzania jako dluznika beda liczyly sie przed twoimi po-
trzebami. W takiej sytuacji nie ty dysponujesz swoimi §rodka-
mi, ale calg wlasng inicjatywe wlasnie przekazate$ organizacji,
ktora zawsze w pierwszej kolejnosci bedzie dbac o wtasne in-
teresy. Zrobi to twoim kosztem, nie liczgc sie z niczym i w ra-
zie komplikacji bezwzglednie wyegzekwuje swoje naleznosci.
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To bardzo niebezpieczny uklad i dlatego nalezy omija¢ go sze-
rokim lukiem. Zycie kredytobiorcéw nie jest latwe i méwia
oni o tym otwarcie. Splacanie powzietych wcze$niej zobowig-
zan jest dla nich niezmiernie dokuczliwe. Planowanie comie-
siecznego budzetu odbywa sie tutaj w taki sposdb, ze na liscie
wydatkéw w pierwszej kolejnosci pojawia sie wysoko$¢ raty,
a potem reszta jest dopasowywana i rozdysponowana na biezg-
ce potrzeby egzystencjalne. Zapytaj swoich znajomych, ktérzy
wpadli w putapke zadluzenia, pod czyje dyktando przebiega ich
zycie, a dowiesz sie wiecej szczeg6low. Na dzisiaj, wsrdd kilku
milionéw ludzi sptacajacych kredyty, mamy ponad 2 150 000
Polakdéw, ktdrzy nie radzg sobie z terminowg splatg swoich zo-
bowigzan i wpadli w spirale zadluzenia. Ci wszyscy ludzie za-
czynali w dobrej wierze i nie zakltadali utkniecia w miejscu per-
manentnych dlugéw. Niestety zycie przynosi réznego rodzaju
niespodzianki, réwniez te niechciane, i ciezko je przewidzie¢
czy wkalkulowa¢ w wydatki.

Whiosek nasuwa sie sam:

Nigdy nie wydawaj jeszcze
niezarobionych pienigdzy.

Mialem okazje poznaé w zyciu wielu ludzi. Gdybym miat
ich podzieli¢ pod katem zasobnosci portfela, to wyréznitbym
bogatych i biednych. Méwigc o biednych, nie mam na mysli
bezdomnych, tych, ktérzy ledwo wigzg koniec z koficem, nie-
zaradnych zyciowo, patologii itd. Mam tu na mysli ludzi, ktorzy
tworzg tzw. klase pracujacg, czesto zarabiajg powyzej Sredniej
krajowej, ale kompletnie nie radzg sobie z utozeniem finanséw.
Nie posiadajg odpowiedniej wiedzy na ten temat, wiec skazu-
ja sie na poziom zycia, ktérego zostali nauczeni przez rodzine,
szkote, filmy i znajomych. Sg to ludzie, ktdrzy ciagle pracujac,
nie osiggajg sukcesdw i nie dochodzg do wolno$ci finansowe;.
W dojsciu do celu przeszkadzajg im zle nawyki i przyzwycza-
jenia zwigzane z zarzgdzaniem pieniedzmi. To, co pominieto
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w ich edukacji, to nauke zwigzang z gospodarowaniem i zarzg-
dzaniem. To jest prawdziwy powdd ich cierpienia i frustracji.
Nie wiedza, jak dzialajg pienigdze, co z nimi robié, a czego nie.
W zamian za to wiedzg dobrze, jak rozmnaza sie pantofelek
i euglena zielona, ile ko$ci ma aligator i jak jest zbudowany jego
uklad krwionosny, jaka liczbe atomowg ma wegiel, jak obliczy¢
funkcje sinus i cosinus... Takich absurdalnych przyktadéw moz-
na wymienia¢ wiele. Swojg droga ciekawe, jak zycie ulozylby
sobie cztowiek, ktéry w zamian za to bylby uczony w szkole
praktycznych rzeczy. Po skoniczeniu edukacji wiedzialby np. jak
zaplanowac i ulozy¢ domowy budzet, jak inwestowac, jakie wy-
znaczyc sobie cele, jak zalozy¢ i prowadzic wlasng firme, rozli-
czy¢ PIT, ztozy¢ do Urzedu Skarbowego zeznanie roczne itp.
Musimy sobie uswiadomié, ze poziom naszego zycia i zasob-
nosci portfela nie jest dzietem przypadku. To nie jest tak, ze tak
akurat wyszto, co$ stalo sie za naszymi plecami. To my sami je-
ste$my odpowiedzialni za przebieg i jako$§¢ naszego Zycia — nie
inni, i pora to sobie uzmystowi¢. Czasami spotykam ludzi, kt6-
rzy te odpowiedzialno$¢ prébuja przerzucic na osoby postronne
badz okoliczno$ci. Tak to nie dziala. Twoje Zycie jest wylacznie
w twoich rekach i mieszanie do tego innych ludzi jest najczesciej
proba unikniecia odpowiedzialnosci, usprawiedliwienia wlasnej
niewiedzy czy nieudolnosci. Nie oddawaj inicjatywy i nie zrzu-
caj odpowiedzialno$ci na innych, ale u§wiadom sobie, ze tyl-
ko ty masz wplyw na przebieg swojego zycia. Bogaci nie maja
nic wspdlnego z twojg aktualng sytuacjg materialng - ty masz.

Jestes produktem wtasnych decyzji -
zawsze.

Zastanow sie zatem w tej wlasnie chwili nad swoimi osiagnie-
ciami finansowymi. Jesli nie za bardzo masz si¢ czym pochwali¢,
najprawdopodobniej poznale$ juz przyczyny takiego stanu rze-
czy. Nie chodzi tu w ogdle o szukanie winnych czy obwinianie
kogos, czy siebie samego. Rzeczywisto$¢ wyglada w ten sposéb,
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